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INTRODUCCION ()

Iniciamos hace mas de 5 anos como profesionales
independientes, y trabajando en Consultorias
Empresariales ofreciendo asesorias a empresas
publicas y privadas, desde el ano 2020 decidimos
unir esfuerzos y constituir formalmente la firma de
Consultoria Empresarial

LIRA Business Consulting Group SAS para ofrecer
un mejor servicio a nuestros clientes brindandoles
mayor confianza y seguridad.
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2017 - 2020 2019 2020 2022 2024
o
consultores Asesorias a las Nace legalmente Creacion del logo Lanzamiento de nuevos
iIndependientes PYMES en la Empresa e imagen servicios con una
Cartagena, LIRA Business corporativa, estrategia de

cOmo persona Consulting Group S.A.S pagina weby posu:lonamlerlto de

natural. ante la Camara de portafolio de marca, redlsgno de
Comercio de servicjos. identidad visual y
Cartagena. crecimiento de la

compania.
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VISION

Ser reconocidos por huestra
comunidad de empresarios como
aliados estratégicos ayudandoles a
generar negocios rentablesy

sostenibles.
v, MIsION
Lira Business Consulting Group S.AS Somos un grupo de ~‘ " Contribuir al crecimiento econdmico de
expertos en diferentes areas disciplinarias con el — - huestraregion, mediante un
conocimiento, la experiencia y el proposito de servir a los i « Servicio de acompanamiento
demas, ayudando a empresarios a crecer mas rapido con , - |} personalizado comprometido con

Lograr conjuntamente los objetivos de
nuestros clientes.

un enfoque de Innovacion y sostenibilidad empresarial.
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5 BENEFICIOS DE LA CONSULTORIAS

1. Conocer la fase de Crecimiento en que se

encuentra la Empresa con base a la industria y/o

mercado a la que pertenece, para anticiparse a los 4. Integrar la informacién de la empresa
acontecimientosy a la competencia.

en una herramienta practica

automatizando los procesos para tomar
2. Identificar las areas de la empresa que decisiones agiles y asertivas.
requieren intervencion inmediata para el logro
de los objetivos estratégicos.

5. Contar con un modelo de negocios

. sostenible con mayores posibilidades de
3. Allnea.r los procesos dela empresa a la crecimiento exponencial.

Estrategia Empresarial y Competitiva,

optimizando los recursos con gue cuenta la

empresa para la productividad.
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CONSULTORIA GESTION FORMULACION, EVALUACION CONSULTORIA EN
ESTRATEGICA DE MARCA Y GESTION DE PROYECTOS AUTOMATIZACION
DE PROCESOS
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CONSULTORIA
ESTRATEGICA

Te ayudamos a definir e implementar |la Estrategia
Empresarial y Competitiva, los factores claves de éxito,
y la forma mas optima de gestionarlos logrando:

v Evaluar la capacidad actual del Negocio: Diagnostico-Test inicial.

v Tener una Flexibilidad Competitiva: Disefio o Evaluacion de la
Estrategia Empresarial.

v Contar con Herramientas claves para lograr los objetivos
planteados: Disefo o Evaluacion del Cuadro de Mando Integral.

v Impulsar su Crecimiento Sostenible: Implementacién del Plan
estratégico, resultado de la evaluacién inicial y del Feedback

@ www.lirabcg.com
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GESTION
DE MARCA

Te ayudamos a incrementar las ventas, evaluando y
mejorando las estrategias, los procesos y planes de
marketing logrando:

v Evaluar la percepcion de la marca, el logo, slogan e imagen corporativa y
posibilidad de registro como activo intangible y propiedad intelectual.

Hacer de la marca un activo intangible que comunique
la propuesta de valor al mercado objetivo.

Registrar de la Marca ante la SIC y evaluar modelos de
Franquicias.

Definir la estrategia de marketing para el posicionamiento
de la marca.

Implementar el plan de Marketing con herramientas
practicas para lograr las metas.

@ www.lirabcg.com
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FORMULACION,
EVALUACION 'Y GESTION
DE PROYECTOS

Te ayudamos a materializar tus ideas formulando

proyectos de inversion exitosos, con las siguientes
metodologias:

v Proyectos de innovacion ( Lean Startup, Desing Thinking,...) .

v Marco Légico para proyectos sociales, Metodologia General
Ajustada (MGA).

v Proyectos con metodologias PMO, agiles- Scrum, kabant,
Sistemas de Gestion de Innovacion SGl.

@ www.lirabcg.com
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La optimizacion de procesos es una técnica que permite a las empresas
analizar y mejorar sus procesos empresariales para eliminar erroresy lograr
una mayor eficiencia y efectividad. Esto se logra mediante la reduccién de
tiempos y minimizacion de pérdidas.

@ www.lirabcg.com

SOLUCIONES @)

CONSULTORIA ;’
EN AUTOMATIZACION Y
OPTIMIZACION DE PROCESOS

L

Identificar los procesos criticos de la empresa y analizar su eficiencia. T
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Establecer objetivos claros y medibles para mejorar
los procesos.

Disefar un plan de accién para implementar los cambios
necesarios.

Asignar responsabilidades y plazos para cada tarea del
plan de accién.

Implementar los cambios y hacer seguimiento de
su efectividad.
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Te ayudamos a convertir tus ideas creativas en un

Modelo de negocio de alto impacto con la capacidad de
escalar exponencialmente para convertirse en un startup:
Disefiar el Modelo de negocio sostenible y escalable con innovacion
Desarrollo del Producto minimo viable PMV

Validacion del PMV en laboratorio y en un entorno real

Disefno y desarrollo de nuevos productos validados

CLCC K

Lanzamiento al mercado hacia el nivel de escalamiento startup.

@ www.lirabcg.com
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¢QUIENES SON NUESTROS CLIENTES?
ALGUNOS DE NUESTROS CLIENTES

Nos enfocamos en los empresarios medianosy R

pequefios de todos los sectores econémicos, e i @
también atendemos a las grandes empresas publicas N‘I W MCI
y/o  privadas en servicios de  consultorias CO. 1°1°T 1
especializadas de acuerdo con sus necesidades. Vida company  Nancy Healthy Metal Prest MCI GROUP

2 50% Empresarios de todos los sectores econdmicos (pymes)

FBg  Lun< @

x 30% Emprendedores de alto impacto (Starup) T, osS.
E G ke d A o e
Hotel BlueConcept FBG Seguros ypx yolytiopesjiic AGM S.A.S

20%Grandes empresas privadas y publicas
del estado Colombiano.
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TE RETAMOS A CRECER CON NOSOTROS
CONTACTANOS

@0

)  #57320573497
@ Info@lirabcg.com

Wwww.lirabbcg.com
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